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1.
Меркантилизм – это экономическое учение и экономическая политика периода раннего капитализма. Меркантилизм возник в период заката феодализма. Сам же феодализм как общественное устройство имеет давнюю историю. В Китае он возник в V в. до н.э. и просуществовал до XX в.; в России – с IX до начала XX в.; в Западной Европе – с V по XVI – XVII вв. (дифференцированно по странам); в ряде стран Азии и Африки он сохранился до XX столетия. Различными путями шло и возникновение этого способа производства: в некоторых странах он явился результатом разложения рабовладельческого строя (юг западноевропейских стран), а в других странах феодализм вырос на основе первобытно – общинного строя (Россия).

В период позднего феодализма в его рамках созревают предпосылки для перехода к капитализму. К ним относятся: 

1) преобладание денежной ренты; 

2) втягивание крестьянских хозяйств в рыночные отношения;

3) возникновение мануфактур с наймом рабочей силы; 

4) ликвидация политической раздробленности в западноевропейских странах. В результате возникли централизованные национальные государства – абсолютные монархии;

5) великие географические открытия XV – XVI вв. Они положили начало созданию мирового рынка. Произошло умножение обращающихся товаров и соперничество между европейскими странами за приобретение азиатских продуктов и американских сокровищ;

6) создание крупных предприятий для поставки больших  партий товаров на экспорт; 

7) быстрый рост торгового капитала и его господство над промышленностью.

Огромную роль в разложении феодализма сыграло так называемое первоначальное накопление капитала. Его суть состоит в отделении производителей от средств производства. Основой этого производства было насильственное обезземеливание крестьянства и политика колониальных захватов. Захваченные земли подвергались ограблению, а в Европе награбленные сокровища превращались в капитал. Первые колониальные империи были созданы Португалией и Испанией. Вслед за ними в борьбу за колонии вступили Голландия, Англия и Франция. Так же -  неэквивалентная торговля с колониями. Крупным источником обогащения колонизаторов была работорговля. Обнаружение в Америке богатых рудников с огромным запасом драгоценных металлов привело к понижению стоимости золота и серебра и в конечном счёте к резкому повышению цен на все товары. В результате реальная заработная плата всюду понизилась, а прибыли торговцев и предпринимателей выросли. Помещикам – феодалам «революция цен» нанесла большой ущерб, так как денежные оброки обесценились. Свои потери помещики возмещали повышением арендных платежей. В среде крестьянства ускорился процесс дифференциации.

Перечисленные выше обстоятельства способствовали разложению феодализма и развитию капиталистических отношений. Отмеченные изменения создали благоприятные условия для изучения и обобщения явлений экономической жизни. Возникла обширная экономическая литература. Она ставила своей целью определить характер и задачи экономической политики.

Преимущественной сферой деятельности капитала в это время была сфера общения. От итальянского слова «mercante» (купец) происходит и термин меркантилизм. Под ним понимается, во–первых, экономическая политика Феодально – абсолютистского государства эпохи первоначального накопления капитала (крупных торговых монополий) и содействовала развитию торговли и промышленности, работающей на экспорт. Во–вторых, меркантилизмом называется также экономическое учение, ставящее своей целью обосновать меркантилистскую экономическую политику. По своей классовой природе это учение выражало интересы торгового капитала.

Главной задачей меркантилистской политики было привлечение в страну возможно большего количества золота и серебра. Объективной основой этого стремления была возросшая потребность в деньгах в связи с развитием товарно-денежных отношений.

  В развитии меркантилизма различают два этапа – ранний и поздний (развитый). На первом этапе проводилась политика денежного баланса. Она ставила своей целью любыми средствами удерживать деньги в стране. На втором этапе проводилась политика торгового баланса. Увеличение запаса золота и серебра в стране решали по–иному – добивались активного сальдо по торговому балансу (т.е превышение вывоза товара над ввозом). На первый план выдвигалась система протекционизма. С этой целью поощрялось развитие экспортных отраслей промышленности при активной поддержке государства. Мануфактурам предоставлялись особые привилегии и монопольные права (субсидии, экспортные премии, освобождение от налогов и т.д.).

Меркантилистская политика проводилась во всех западноевропейских странах. Однако в зависимости от конкретной исторической обстановки она дала различные результаты. Самых крупных успехов меркантилизм добился в Англии. Здесь сложились наиболее благоприятные условия для развития капитализма. Именно поэтому в работах английских меркантилистов основные положения этого учения изложены в наиболее полной и развёрнутой форме. Представителем раннего меркантилизма в Англии был автор работы «Краткое изложение некоторых обычных жалоб различных наших соотечественников» (1581). Считается автором этого произведения Уильям Стаффорд (1554 – 1612). Самым выдающимся представителем меркантилизма в его развитой форме является английский меркантилист Томас Ман (1571 – 1641). 

2.
Марксизм возник в 40–е годы XIX в., во времена, когда были сделаны важные научные открытия, создана техническая основа капитализма, мир пережил три экономических кризиса (1825, 1836, 1847 гг.), имели место выступления рабочих, выдвигавших политические требования (лионских и силезских ткачей), созданы чартистские организации в Англии. Источниками марксизма явились немецкая философия (Гегель, Фейербах), французский утопический социализм (Оуэн, Фурье, Сен – Симон), английская классическая политэкономия (Смит, Рикардо).

  Первым политэкономическим произведением марксизма считается работа Фридриха Энгельса (1820 – 1895) «Наброски к критике политической экономии». В ней рассматриваются проблемы частной собственности как исходной базы капитализма; накопления капитала; концентрации и централизации капитала; экономические кризисы.

«Экономико-философские рукописи» Карла Маркса (1818 – 1893) посвящены проблемам соотношения труда и капитала, динамики заработной платы. Капитал Маркс характеризует как накопленный чужой труд. Впервые отмечается, что основу человеческого общества составляет материальное производство.

Положение рабочих при капитализме на примере наиболее развитой страны очень подробно анализирует Энгельс в работе «Положение рабочего класса в Англии» (1845). Он показывает, что становление капиталистической промышленности является результатом промышленного переворота, даёт характеристику кризисов, хотя ещё не даёт полного представления о цикле и его фазах.

В совместной работе Маркса и Энгельса «Немецкая идеология» (1845 – 1846) создаётся учение об общественно – экономических формациях, исторический процесс характеризуется как смена этих формаций революционным путём.

Работа «Нищета философии» Маркса посвящена экономическим категориям. В ней Маркс пишет, что экономическое понятие имеет основой не разум человека, а отношения производства, является их отражением. Он формулирует закон соответствия производственных отношений характеру производственных сил, рассматривает развитие капиталистических производственных отношений.

В этой работе Маркс определяет стоимость как результат труда рабочих.

В целом учение Маркса о стоимости, механизме её образования изложено в «Наёмном труде и капитале» (1849). Маркс считал, что закон стоимости действует через отклонения цен от стоимости.

Анализ простого товарного и капиталистического производства, стоимости, товара, денег, капитала (постоянного и переменного), прибыли Маркс проводит в первом варианте «Капитала» - рукописи 1857 – 1858 гг. Земельной ренты (дифференциальной и абсолютной) – во втором наброске «Капитала» (1861 – 1863 гг.). Рукопись 1861 – 1863 г. содержит также анализ социально – экономических последствий применения машин, воспроизводства общественного капитала.

Главный труд Маркса «Капитал» состоит из четырёх томов. Первый том был издан в 1867 г. и посвящён анализу производства прибавочной стоимости. Маркс подробно рассматривает товар и его свойства (потребительную стоимость и стоимость); содержание стоимости, её источники, величину, факторы, её изменяющие. Маркс считал, что стоимость товара создаёт труд, сама стоимость меняла форму от простейшей до денежной, и что это – общественное, а не природное свойство вещи. Товар, по Марксу, содержит противоречия между потребительной стоимостью и меновой стоимостью, абстрактным и конкретным трудом, частным и общественным трудом.

Центральной проблемой первого тома «Капитала» считается производство абсолютной прибавочной стоимости, двойственный характер труда при капитализме (процесс труда и процесс возрастания стоимости). Капитал, по Марксу, - это стоимость, приносящая прибавочную стоимость.

Маркс выделяет три ступени роста производительности труда, с которыми связано производство относительной прибавочной стоимости (простая кооперация, разделение труда и мануфактуры, машинная стадия развития). 

Маркс считал, что заработная плата – это превращённая стоимость (цена) рабочей силы. Он анализирует факторы, воздействующие на изменение заработной платы, её формы, национальные особенности.

Кроме вышеперечисленных проблем, Маркс рассматривает накопление капитала, воспроизводство, превращение прибавочной стоимости в капитал, безработицу.

Второй том «Капитала» был издан в 1885 г. и посвящён анализу процесса обращения капитала, тех превращений, которые капитал претерпевает в своём движении. Маркс характеризует основные функциональные формы кругооборота производительного, денежного и торгового капитала, а также оборот капитала во времени. 

Третий том «Капитала» издаётся в 1894 г. В нём Маркс анализирует процесс производства капитала в целом, превращение прибавочной стоимости в прибыль, образование нормы прибыли. Совокупный общественный продукт, по Марксу, равен сумме издержек производства и прибыли:

w = c + v + m = k + p,

где: c – постоянный капитал; v – переменный капитал; m – прибавочная стоимость; k – издержки производства; p – прибыль.

Маркс рассматривает торговый капитал и торговую прибыль, ссудный капитал и ссудный процент, распределение прибавочной стоимости.

Маркс считал, что все доходы в капиталистическом обществе имеют своим источником прибавочную стоимость, они суть превращённые формы прибавочной стоимости.

Анализируя земельную ренту, Маркс рассматривает её эволюцию, образование дифференциальной ренты I и II. Он считал, что земельная рента – это сверхприбыль, образующаяся в сельском хозяйстве в результате прибавочного труда сельскохозяйственных рабочих.

Четвёртый том «Капитала» подготавливал к изданию К. Каутский, рассматривавший его как работу, параллельную «Капиталу». В 1905 – 1910 гг. работа была издана. После второй мировой войны рукопись издавалась в СССР Институтом марксизма – ленинизма при ЦК КПСС. Четвёртый том «Капитала» носит название «Теории прибавочной стоимости». В нём так же изложена критика предшествующих экономических учений, а также детальная разработка учения о производительном и непроизводительном труде, земельной ренте, национализации земли, возможности и неизбежности экономических процессов.

3.
Виднейшими представителями австрийской школы являются профессоры Венского университета: Карл Менгер, автор работы «Принципы науки о народном хозяйстве»; Бем-Баверк, написавший произведение «Капитал и прибыль», «Основы теории ценности хозяйственных благ» и др.; Фридрих фон Визер и другие. Австрийской эта школа называется потому, что главными её представителями были австрийские экономисты, но она получила распространение и в других странах.

К. Менгер (1840-1921) утверждал, что экономические процессы необходимо изучать через «их причинную связь и законы, которыми они управляются». Он разделил все блага на благо первого порядка (самое насущное) и блага второго и высшего порядка. Сюда он относит те блага, которые используются для производства потребительских благ, например, благо первого порядка - печёный хлеб, благо второго порядка – мука, благо третьего порядка – зерно, благо четвёртого порядка – жернов и т.п. Благо обладает полезностью. Полезность зависит от соотношения между объёмом предложения блага и степенью удовлетворения потребностей.

Предельная полезность некоторого блага определяется двумя факторами: интенсивностью индивидуальной потребности и редкостью этого блага. Чем более высоко индивидуум ценит благо, тем больше его предельная полезность. Чем меньше интенсивность потребности, тем ниже оценка, которую рациональный потребитель даёт предельной полезности. Иначе влияет объём запаса. Если он уменьшается, то при данной интенсивности потребности предельная полезность блага увеличивается. Когда же количество благ растёт, индивидуальная оценка предельной полезности идёт вниз. Анализируя рынок с фиксированным предложением, он пришёл к выводу, что цену диктует спрос. А. Спрос зависит от предельной полезности.

Одним из наиболее значительных последователей Менгера был Бем-Баверк. Он говорит: «Основой ценности служит наибольшая польза, которую могла бы принести данная вещь, и не средняя польза, которую может принести вещь данного рода, а именно наименьшая польза, ради получения которой эта вещь, или вещь ей подобная, ещё может рациональным образом употребляться при конкретных хозяйственных условиях». Для оценки субъективной полезности он предлагает использовать шкалу потребностей, упорядоченных по степени их важности для индивида. Наименьшую пользу от данного блага он назвал предельной полезностью. Это понятие он использовал для определения цены товара. 

Бем-Баверк внёс важный вклад в рассмотрение прибыли и издержек. Прибыль есть разность между выручкой и издержками. Она зависит от величины издержек. В издержки он включает недополученный доход оттого, что предприниматель сам работает управляющим вместо того, чтобы нанять менеджера, а также недополученный доход от использования собственного помещения, которое можно было сдать в аренду. Если полностью учесть величину всех альтернативных издержек, то в остатке Бем-Баверк получает процент на капитал (тот процент, который можно было бы получить, если бы капитал был обращён в деньги или отдан взаймы). Из этого он делает вывод, что прибыль на капитал по своей природе является процентом. Капитал это ресурс, использование которого требует времени. Он различал настоящее благо и будущее благо. Настоящее благо это зарплата. Будущее - средства производства.

Он считал, что для рационального субъекта, в том числе и собственника денежного капитала, определённое благо имеет большую предельную полезность в настоящем, чем в будущем. Индивидуум рассчитывает на то, что в перспективе запас блага возрастёт, а поэтому прогнозирует снижение своей оценки его предельной полезности.  

Фридрих фон Визер (1851-1926) считал, что рациональные субъекты формируют свои оценки предельной полезности по отношению только к тем благам, которые непосредственно связаны с их потребностями, т.е. к предметам потребления. Индивидуумы не в силах оценить полезность далёких от них факторов производства. Это значит, что цены последних определяются не прямо, а косвенно через предельную полезность потребительских товаров, произведённых с помощью капитала и труда.

Выделив из множества потребительских благ, сделанных из определённого производственного блага, то, что имеет самую маленькую предельную полезность, он присвоил ему наименование предельного продукта. Опираясь на это понятие, Ф. Визер сформулировал следующее положение: действительная стоимость (полезность) любой вещи есть недополученные полезности других вещей, которые могли быть произведены с помощью других ресурсов, истраченных на производство данной вещи. Данное положение вошло в историю экономической мысли как закон Визера.

Он ввёл термин альтернативных издержек. Издержки производства данного продукта зависят от альтернативных возможностей, которыми приходится жертвовать для того, чтобы производить этот продукт. Если какое-то благо имеется в неограниченном количестве, то альтернативные возможности перестают регулировать употребление этого блага. С его именем связан переход от кардиналистского подхода к измерению полезности, к ординалистскому. 

4.
В. К. Дмитриев (1868-1913) разработал методику исчисления затрат исходя из параметров не зависимых от цены. С этой целью он предложил рассчитывать цены по двум моделям:

1) определять величину реальной заработной платы как произведение количества потребляемого продукта на число трудозатрат;

2) рассчитывать количество предметов потребления, приобретаемых рабочими. Здесь был использован метод полных (прямых и косвенных) затрат на выпуск продукции.

Его идеи были положены в основу построения системы межотраслевых балансов, в частности метода «Затраты – выпуск», осуществлённые позже американским экономистом В. В. Леонтьевым.

5.
В конце XIX – начале XX в. капитализм свободной (совершенной) конкуренции перерос в монополистическую стадию. Усилилась концентрация производства и капитала, произошла обвальная централизация банковского капитала. В результате американская капиталистическая система породила острые социальные противоречия. Интересам «среднего класса» был нанесён значительный ущерб.

Эти обстоятельства привели к появлению в экономической теории совершенно нового направления – институционализма. Он ставил задачу, во – первых, выступить оппонентом монополистическому капиталу и, во – вторых, разработать концепцию защиты «среднего класса» посредством реформирования в первую очередь экономики.

Сам термин «институционализм» («institution») в переводе с латинского означает обычай, наставление, указание. Широкое распростра-нение институционализм получил в США 20-30-х гг. в XX в. Представители институционализма считают движущей силой общественного развития институты. Под ними понимаются:

1) общественные институты, т.е. семья, государство, монополии, профсоюзы, конкуренция, юридическо – правовые нормы и др.

2) общественная психология, т.е. мотивы поведения, способы мышления, обычаи, традиции, привычки. Формой проявления общественной психологии являются и экономические категории: частная собственность, налоги, кредит, прибыль, торговля и др.

Объектом анализа институционалистов является эволюция общественной психологии. В основу анализа положен описательный метод.

Институционализм в своём развитии прошёл три этапа:

Первый этап – 20-30-е гг. XX в. Его родоначальниками явились Торстейн Веблен (1857 – 1929), Джон Коммонс (1862 – 1945), Уэсли Клер Митчелл (1874 – 1948).

Второй этап – послевоенный период до середины 60-70-х гг. XX в. Главным представителем этого периода является Джон Морис Кларк (1884 – 1963),  сын Джона Бейтса Кларка. Он выпустил книгу «Экономические институты и благосостояние людей». Вторым представителем является

 А. Берли, опубликовавший работы «Власть без собственности» и «Капиталистическая революция XX столетия». Третьим представителем является Г. Минз. Он написал серию статей, в которых показал рост числа акционеров и процесс отделения «капитала – собственности» от «капитала – функции».

Представители этого этапа, изучая демографические проблемы, разрабатывая теорию профсоюзного движения и пр., сосредоточили своё внимание, во-первых, на констатации социально-экономических противоречий капитализма и, во-вторых, на формулировке и выдвижении предложений по осуществлению реформ рузвельтовского «нового курса».

Третий этап развития институционализма – с 60-70-х гг. Он вошёл в историю экономической мысли как неоинституционализм. Его представителями являются американские экономисты А. Ноув, Дж. Гэлбрейт, Р. Хайлбронер, Р. Коуз (род. в 1910 г.), лауреат Нобелевской премии по экономике в 1991 г. за «Исследования по проблемам трансакционных издержек и прав собственности», Дж. Бьюкенен (род. в 1919 г.), лауреат Нобелевской премии по экономике в 1986 г. за «анализ финансовой политики», а также шведский экономист г. Мюрдаль (1898 – 1987), лауреат Нобелевской премии по экономике в 1974 г. за «исследования по теории денег, конъюнктурных колебаний, взаимовлияния экономических, социальных и структурных процессов». Отдельные идеи институционализма встречаются у У. Ростоу, Дж. Робинсон и др.

Представители этого этапа ставят экономические процессы в зависи-мость от технократии, технологического детерминизма, а так же стремятся найти объяснение значения экономических процессов в социальной жизни общества. Результатом последних разработок неоинституционалистов стали: «теория трансакционных издержек», «экономическая теория собственности», «теория общественного выбора» и др.

Такая неординарность породила множество течений и школ внутри этого направления.

При многочисленных оттенках взглядов представителей институцион-ного направления им присущ ряд общих черт: 

1. критика капитализма с нравственно – психологических позиций;

2. разработка рекомендаций по реформированию капиталистической экономики с позиций социального контроля и её регулирования со стороны государства.

Другими словами, они выступают против теории «свободного предпринимательства», против «laissez faire».

6.
Вплоть до середины 70-х годов кейнсианство и неокейнсианство являлось определяющим в экономической мысли Запада. Большинство экономических школ разбилось на два крупных лагеря: неоклассиков, с одной стороны, и кейнсианцев – с другой стороны. Между ними по сей день идёт острая теоретическая борьба.   
С первых страниц своей книги Кейнс указывает на приоритет первого слова в её названии, т. е. общей теории, в отличие от частной интерпретации этих категорий со стороны неоклассиков. Далее он пытается решить две задачи: 

1) исследовать причины кризисов и безработицы; 

2) разработать конструктивную программу исцеления капитализма.

 Следует особо подчеркнуть, что поставив эти вопросы, Кейнс тем самым впервые признал наличие безработицы и кризисов, внутренне присущих капитализму. Далее, в отличие от своего учителя А. Маршалла, Кейнс заявил о неспособности капитализма своими внутренними силами справиться с кризисами и безработицей. По Кейнсу, при решении этих проблем нужно вмешательство государства. Фактически он нанёс удар по неоклассическому направлению в целом, а также по тезису предельной полезности и ограниченности ресурсов, в частности. Кейнс прямо говорит: «… где вы видите редкость? У нас не редкость, а переизбыток. И для рыночной экономики естественным является неполная занятость, то реализация моей теории предполагает полную занятость». Замечу сразу, что под полной занятостью Кейнс понимал не абсолютную занятость, а относительную. Он не только допускал, но и считал необходимым 3 %-ную безработицу, которая должна служить буфером для давления на занятых и резервом для манёвра при расширении производства.

Возникновение кризисов и безработицы Кейнс объясняет недостаточным «совокупным спросом», являющимся следствием двух причин. Первой причиной этого «великого зла» является «основной психологический закон» общества. Суть его состоит в том, что «люди склонны, как правило, увеличивать своё потребление с ростом дохода, но не в той мере, в какой растёт доход». Другими словами, рост дохода граждан опережает их потребление, что и приводит к недостаточному совокупному спросу. В результате возникают диспропорции в экономике, кризисы, которые в свою очередь ослабляют стимулы капиталистов к дальнейшим инвестициям (капиталовложениям).

Второй причиной недостаточного «совокупного спроса» Кейнс считает невысокую норму прибыли на капитал вследствие высокого уровня процента. Последний вынуждает капиталистов держать свой капитал в денежной форме (по терминологии Кейнса – в «ликвидной форме»). Этим наносится ущерб росту инвестиций и ещё более урезается «совокупный спрос». Недостаточный рост инвестиций в свою очередь не позволяет обеспечить занятость в обществе. В результате и возникает безработица.

Следовательно, Кейнс выстраивает следующую цепочку: недостаточное расходование доходов, с одной стороны, и «предпочтение ликвидности» - с другой, ведёт к недопотреблению. Недопотребление уменьшает «совокупный спрос». Наступает несоответствие между «совокупным спросом» и «совокупным предложением». В результате скапливаются нереализованные товары, что и приводит к кризисам и безработице. Итогом является нарушение экономического равновесия общества. В результате Кейнс делает сенсационный вывод: если рыночная экономика предоставлена самой себе, то она будет стагнировать (стагнация – застой). 

Итак, по Кейнсу, депрессия есть результат недостаточного «эффективного спроса», который состоит из двух частей: 1) из потребления и 2) инвестиций. 

В свою очередь динамика инвестиций зависит также от двух факторов: а) предельной (дополнительной) эффективности капитальных вложений, т.е. предельной рентабельности последней единицы капитала и б) нормы ссудного процента. Инвестиционный процесс будет идти до той точки, пока его вложения будут давать прибыль большую, чем процент на вложенный в банк капитал.

Кейнс поставил перед собой задачу доказать возможность достижения стабильности развития экономики. Он разрабатывает макроэкономическую модель. В ней устанавливается функциональная зависимость между инвестициями, занятостью, потреблением и доходом. Важная роль в этой модели отводится государству.

Государство должно делать всё возможное, чтобы поднять предельную эффективность капитальных вложений за счёт дотаций, госзакупок и пр. В свою очередь Центральный банк должен понижать ставку ссудного процента и проводить умеренную инфляцию. Последняя должна обеспечить систематический умеренный рост цен, который будет стимулировать рост капиталовложений. В результате будут созданы новые рабочие места. Это приведёт к достижению полной занятости.

Главную ставку в увеличении «совокупного спроса»  Кейнс делает на рост производительного спроса и производительного потребления он предлагает компенсировать расширением производительного потребления.

7.
Неокейнсианство как специфическое направление сложилось в первой половине 50-х годов. Его теоретики выступили с критикой тех положений теории Дж. М. Кейнса, которые придавали ей характер «статистической» теории. Поэтому неокейнсианцы Р. Харрод, Н. Калдор, Е. Домар, Э. Хансен и другие акцентировали внимание на проблемах экономической динамики и экономического роста.

 Разработка неокейнсианской теории происходила под углом зрения «экономической динамики», при пристальном внимании к вопросам сбережения и реального накопления капитала.

Методология неокейнсианства характеризуется макроэкономическим подходом; использованием так называемых агрегатных категорий типа: совокупный спрос, совокупное предложение, совокупные инвестиции, совокупные сбережения и т.п.

Значительный вклад в развитие теории Дж. Кейнса внёс профессор Оксфордского университета Р. Харрод. 

Статистика и динамика трактуются им в качестве двух составных частей экономической теории, из которых только одна, статика, получила достаточную разработку у Дж. М. Кейнса. Необходимость разработки теории динамики Р. Харрод аргументирует требованиями, предъявляемыми к экономической науке со стороны хозяйственной практики. Динамика определяется Р. Харродом как такое состояние экономики, при котором уровень выпуска продукции меняется – возрастает или уменьшается, и притом не эпизодически, и даже не циклически, а на протяжении весьма длительного периода. Главным критерием разграничения статики и динамики у Р. Харрода фактически выступает накопление капитала, то есть его отсутствие в статике и наличие в динамике.

8.
Если кейнсианцы считают, что рыночная система внутренне нестабильна и требует государственного вмешательства, то монетаристы имеют другую исходную позицию. Они считают, что рынок сам по себе не способен обеспечить стабильность и экономический рост.

Великая депрессия 1929-1933 гг. натолкнула Дж. М. Кейнса на вывод о том, что капитализм перестаёт быть саморегулируемой системой и нуждается в государственном вмешательстве. Главный теоретик монетаризма американский экономист М. Фридмен в противоположность этому доказывал, что экономическая стабильность требует сокращения государственного вмешательства в экономику, а не его увеличения. По мнению М. Фридмена, Великая депрессия так же, как и другие периоды ужасной безработицы, были вызваны ошибками государственного регулирования экономики. 

Итак, один выдающийся экономист считал, что проблему создаёт свободный рынок, другой – чрезмерное и ошибочное государственное вмешательство в экономику. Кто же из них прав?

Вплоть до начала 70-х годов монетаризм оставался в тени. Его научность и серьёзность ставились под сомнение. Совершенно неожиданно в 70-80-е годы монетаризм превращается в модное направление экономической мысли. Рейганомика и тэтчеризм формировались в соответствии с рецептами М. Фридмена.  

Монетаризм – это концепция развития зрелой рыночной экономики с хорошо отработанным денежным хозяйством. Монетаристы – сторонники конкурентного капитализма, предполагающего организацию экономической деятельности на основе частных предприятий, действующих на свободном рынке. М. Фридмен называет свой образ мышления либерализмом или консерватизмом. 

Монетаризм выступает против централизованного контроля над экономической деятельностью. Тем не менее монетаристы полагали, что существование свободного рынка не устраняет необходимость во вмешательстве государства. Последнее, по их мнению, должно выступать посредником между субъектами рыночных отношений, принимать законы и следить за их соблюдением. Рынок значительно уменьшает количество вопросов, которые требуют политических решений и тем самым минимизирует степень прямого участия правительства в регулировании экономики. 

Главными направлениями правительственной деятельности, которые способствуют стабильности экономики, считали монетаристы, являются денежная и фискальная политики. 

Специфика и заслуга монетаризма, как течения экономической мысли, состоит в разработке денежной (монетарной) политики.

Однако, на рубеже 70-80-х годов определённую популярность приобрела теория «экономики предложения». Её авторы – А. Лаффер, М. Фельдстайн, Дж. Гилдер, М. Эванс и др. 

Теория «экономики предложения» была реакцией на чрезмерное вмешательство государства в экономику.

  Назвав свои идеи «экономикой предложения» и противопоставив их кейнсианской теории «совокупного спроса», сторонники этого течения считают, что для оздоровления рыночной экономики необходимо ориентироваться на предложение факторов производства, а также активизировать побудительные мотивы и стимулы индивидуумов. В качестве стимулирующих мер, в отличие от денежного регулирования, предложенного монетаристами, рекомендуется снижение налогов и предоставление льгот корпорациям. Согласно взглядам теоретиков «экономики предложения» снижение налогов должно вызвать рост сбережений, что соответственно приводит к увеличению инвестиций, ускорению научно-технического прогресса и в конечном счёте к устойчивому росту всего производства. Главное, по их мнению, стимулировать предложение частного предпри-нимательства, а оно с помощью стихийного рыночного механизма будет способствовать созданию спроса на свою продукцию. Приверженцы данной концепции настаивают на сокращении бюджетных ассигнований на социальные нужды, чтобы побудить людей к занятости.

Наиболее значительный вклад в экономическую теорию сторонников «экономики предложения» связан с разработкой проблем налогообложения.

Дж. М. Кейнс считал, что налоги должны использоваться как средство регулирования экономики. В периоды спада они должны сокращаться, в периоды оживления и подъёма – повышаться.

Сторонники теории «экономики предложения» рассматривают снижение налогов как средство стимулирования производства. Если Дж. М. Кейнс считал, что высокие налоги уменьшают платёжеспособный спрос населения и тем самым играют антиинфляционный характер, то согласно «теории экономики предложения» раньше или позже большая часть налогов становится издержками и перекладывается на потребителя в форме более высоких цен. Повышение налогов, следовательно, имеет проинфляционный характер.

Теория «экономики предложения», с одной стороны, имеет общие моменты с кейнсианской теорией, так как занимается вопросами фискальной политики. С другой, она противопоставляет себя кейнсианству, доказывая необходимость ограничения государственного вмешательства в экономику. Поскольку основной акцент сторонниками «экономики предложения» делается на рыночный механизм, она своими корнями уходит в классическую школу и вместе с монетаризмом, теорией рациональных ожиданий образует неоконсервативной направление экономической мысли.
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